
		
			[image: ]
		

		
			
				12 • istmo / Análisis

			

		

		
			[image: ]
		

		
			[image: ]
		

		
			
				Durante años, el emprendimiento en Latinoamérica se ha centrado en países como Brasil, Chile, Colombia. Cómo se encuentra nuestro país en este entorno?

				
					
						¿

					

				

			

		

		
			
				EMPRENDIMIENTO

			

		

		
			
				INNOVACIÓN y

			

		

		
			
				Ecosistema de 

			

		

		
			
				Jorge Nava y Philipp Haugwitz

			

		

	
		
			[image: ]
		

		
			
				istmo • 13

			

		

		
			
				Fortalecer el ecosistema, generar estas conexiones necesarias e impulsar el desarrollo de startups será clave para que el futuro de la innovación y del CVC en América Latina.

			

		

		
			
				En todo el mundo, el ecosistema de innova-ción ha contribuido al crecimiento econó-mico, el mercado laboral y al desarrollo de mejores productos y servicios. También al-canzó empresas incumbentes que empezaron a colaborar con emprendedores en esquemas de Innovación Abierta o que incubaron nuevos negocios internamente. Aunque muchos de los casos más emblemáticos son de países como Estados Unidos o Israel, Latinoamérica no es la excepción: en la última década startups en la región han creado ~200,000 trabajos a través de USD 35.000 millones en capital de riesgo. 

				Esto se debe a la expansión en América La-tina, una vibrante comunidad de startups y un interés creciente por la innovación. En los últi-mos años, América Latina ha sido una región con un rápido crecimiento: un 6,75% en 2021 y un 3,7% en 2022, según Cepal. 

				Después del pico de inversiones en 2020/21, el contexto este año será más desafiante para el mundo de innovación y emprendimiento. Previsio-nes de un crecimiento más bajo y el aumento de las tasas de interés que afectaría negativamente a las inversiones ya están impactando al ecosis-tema. Ante estos retos, la innovación abierta tiene mucho que aportar. Por un lado, para las empre-sas incumbentes donde las inversiones en inno-vación históricamente generaron los «ganadores» a mediano plazo (innovadores crecieron ~10% más que la media de la industria en los últimos 5 años); por otro lado, para los emprendedores, para quienes la colaboración con corporativos y la inversión de los cuales representan una nueva fuente de impulso y apoyo. Una de las estrategias con mayor potencial es el Corporate Venture Ca-pital (CVC), que permite a las grandes corporacio-nes acercarse al ecosistema de innovación. 

				MÉXICO HACIA EL FUTURO

				Durante años, el emprendimiento en Latinoamé-rica se ha centrado en países como Brasil, Chile, Colombia –países que tienen más startups per cápita y la mayor actividad de capital de riesgo (Venture Capital) como porcentaje de su PIB. México –a pesar de su tamaño– ha sido un país seguidor. Recientemente, el país ha logrado acelerar el desarrollo del ecosistema de inno-vación y tiene el potencial de liderar el movi-miento en el futuro. 

			

		

		
			
				En los últimos años, la tendencia cambió –du-rante el boom de capital en la pandemia, el fondeo de Venture Capital triplicó y hoy en día existen más de 800 startups en el país, segundo tras Bra-sil. Aun así, la oportunidad es más grande. Su fair share es del doble aproximadamente. Pero ¿qué se necesita para alcanzar tal aspiración? 

				Más fundadores para más emprendimien-tos. México ha tenido mucho éxito en la atrac-ción de talento extranjero, pero existe un pool de talento potencial mucho más grande: crecer el número de fundadoras mujeres, fortalecer el desarrollo de talento emprendedor en las univer-sidades, y crear comunidades de emprendimiento fuera de la Ciudad de México (que concentra la mayoría de la actividad actual) son solo ejemplos de acciones.

				Más apoyo para crecer los emprendi-mientos. Para florecer, las empresas tempranas requieren de acceso a financiamiento, un entorno de negocio favorable y la infraestructura necesa-ria. Entre las fuentes de financiamiento existe una que es particularmente interesante: el Cor-porate Venture Capital (CVC), que puede ser un motor importante para la innovación en general.

				El CVC no se entiende exclusivamente como una estrategia de financiación de empresas emergentes a cambio de un retorno de la in-versión, sino como un impulso al ecosistema de innovación. Para las startups tiene el beneficio evidente de acceso a financiación y colabora-ción con grandes empresas. Para las compañías es una manera de desarrollar nuevos productos y servicios, hacer más eficientes procesos inter-nos y encontrar soluciones más sostenibles, uno de los grandes retos de la década. Además, a las corporaciones les ofrece la oportunidad de conectarse con realidades altamente innovado-ras y mantener el pulso de las nuevas ideas y tendencias que exige el mercado. 

				Para que las iniciativas de CVC florezcan se deben dar unas condiciones que faciliten las co-laboraciones. Es necesario un liderazgo sólido que apueste por la innovación y por adoptar nuevas tecnologías; tiempos más ágiles en la toma de decisiones y en el financiamiento; y un empoderamiento mayor de los equipos. Desde el lado externo, es fundamental la capacitación de la fuerza laboral, y el impulso de mejoras en condiciones regulatorias y fiscales. 

			

		

		
			
				Aunque los retos de la región son evidentes, cada vez más las corporaciones están compro-metidas con la innovación y con el CVC. Forta-lecer el ecosistema, generar estas conexiones necesarias e impulsar el desarrollo de startups será clave para que el futuro de la innovación y del CVC en América Latina pase de ser un sector emergente a una realidad consolidada. 

				Para conocer más en profundidad las temáti-cas abordadas en el artículo puede acceder gra-tuitamente a: Estudio realizado por Jorge Nava «CVC en Latinoamérica» de MIT Technology Re-view (es). �⁄�

			

		

		
			
				
					Jorge Nava es director de Innovación-Transformación en Opinno y lidera estudios sobre innovación en MIT Technology Review (es).

					Philipp Haugwitz es Socio de McKinsey & Company y lidera el trabajo de la consultora en temas de transformación digital e innovación en México.
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Durante afos, el emprendimiento en Latinoamérica se ha centrado en paises
como Brasil, Chile, Colombia. Como se encuentranuestro paisenesteentorno?
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